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Se vocé nao faz lancamentos ainda, ou se estd comecando
agora no marketing digital, aqui esta um passo-a-passo do
esquema de vendas mais utilizado para os produtos Lari
doces dicas.

Primeiramente entenda quem somos NOs e o trabalho que
fazemos, para entender como e por que esta estratégia
funciona é preciso estarmos alinhados.

O Lari doces dicas é uma escola de confeitaria online que
existe desde 2015, e surgiu a partir do grupo Bolos caseiros
e artesanais da Lari no facebook. Este grupo foi criado
quando a Lari comecou a ganhar visibilidade por
desenvolver receitas muito simples e que fizeram o maior
SucCesso. Isso por que a Lari trabalhava com confeitaria
desde 2013 como uma fonte de renda extra. Logo comecou
a espalhar o que aprendeu pela internet e as pessoas
comecaram a pedir cursos.

Desde entdo O proposito do Lari doces dicas é ajudar
mulheres a empreender em confeitaria trabalhando em
Casa, CoOM pPoUCOoS recursos e de maneira domeéstica. Neste
sentido todo o conteudo que fazemos é voltado para este
publico de mulheres.

Temos varias linhas editoriais de conteudo. A comecar pelos
videos de receita que tem entre 3 e 10 min, as lives de
receita onde a Lari geralmente faz algum trabalho mais de
decoracao de bolos, os textos no Blog, o Podcast Doces
dicas que fala sobre como empreender em casa, dentre
outros materiais.




Todos os cursos sao montados pensando na melhor
maneira de ajudar este publico a obter resultado
trabalhando em casa e com poucos recursos,
guardamos alguns valores gue dos guais Nao abrimos mao e
esperamos que voces também compartilhem:

1 - Integridade: Sem esqueminhas, sem meias palavras. O
gue é prometido sera cumprido literalmente. Ndo fazemaos
promessas vazias nem malucas, nem nada que nao
DOSSAaMOS mostrar ser possiveis de ser feito. Nao
prometemos um faturamento x ou y por que isso vai
depender muito da realidade de cada pessoa.

2 - Verdade: Nao mentimos nem enganamaos ninguém, Nao
recomendamos nunca que as alunas mintam ou tentem
enganar seus clientes.

3 - Empatia: Nossa missdao é ajudar estas mulheres da
melhor maneira possivel, e apenas isso. Todos 0s

materiais, cursos e acdes sao feitas pensando nelas e para
elas. Nosso sucesso depende diretamente do sucesso das
nossas alunas. Investimos num relacionamento de longo
prazo. Chamar as pessoas pelo nome, tratar com 0 maximo
de educacdo, sorrir e motivar é parte do trabalho. Muitas
vezes O gue essas pessoas precisam é so de alguém gue as
motive, gue mostre gue elas sao capazes.

4 - Experiéncia: O que a Lari ensina ndao é baseado em
achismos, ndo é baseado em conversa fiada. E estudo e
experiéncia. As receitas sao resultados de teste em cima de
teste, por iISSO 0OS CUrsos sao sempre em video, assim a
pessoa pode ver como foi feito aléem de ter o material
escrito. A Lari &€ como cada uma dessas pessoas que
compram 0S cursos, ela tem seus clientes, ela faz seus
doces, ela vende e ela vive as mesmas coisas. Entao tem
propriedade para falar com as alunas de igual para igual.




O que € um lancamento?

Um lancamento é uma técnica de venda na qual se abre
Uma oportunidade de compra por um tempo limitado.
Existem indmeras maneiras de se fazer. NO Nn0osso €Caso e
feito através de um funil de vendas dividido nas seguintes
etapas:

Distribuicao de
conteudo

!

Captura de leads

!

Distribuicao de CPLs

!

Oferta

!

Pos-venda

Todas estas etapas serao discutidas a seguir em detalhes.



Nao ha como colher sem semear o0 campo. Para vender é
preciso oferecer valor a sua audiéncia. Sua audiéncia sao as
pessoas que te acompanham nas redes sociais, gue estao na
sua lista de e-mail, que estao No seus grupos NOS quais Vocé
disponibiliza  conteudo, etc. Se VvOCéE nao  esta
constantemente em contato com este publico fica mais dificil
de vender. Apesar disso esta etapa nao e indispensavel para
0 lancamento.

Todos os conteudos que nos distribuimos nos ajudam a
manter um relacionamento com as pessoas que nos
acompanham.

Neste sentido, para voce, afiliado ou afiliada, que tem uma
audiéncia, sinta-se a vontade para usar nossos conteudos
(sO ndo esqueca de deixar os creditos por favor)

Podem usar conteudo de:

Assim os seqguidores do seu perfil ou da sua pagina vao conhecer a
Lari e quando vocé os convidar a comprar vai facilitar muito a sua

vida.



Geralmente uma vez por mé fazemos um lancamento. Entre
15 e 10 dias antes do inicio do lancamento se inicia a
captura de Leads. Geralmente anunciamos os lancamentos
COM POoUCO antecedéncia porgue as coisas mudam muito No
mercado, entao é preciso ter um timing mais preciso. No
pDrocesso de captura de Leads vocé basicamente vai convidar
a Sua audiéncia a participar de um evento gratuito.
Geralmente usamos o WhatsApp como O espaco para a
realizacdo deste evento, e este evento geralmente é um
CUrso gratuito.

Neste ponto, vamos dar para vocés os dados sobre 0 evento
(data, hora, conteudo) e cada afiliado devera criar seus
grupos no Whats App e fazer publicacdes para a sua
audiéncia convidando a participar deste evento, ou cologue
Um anuncio com o mesmo teor. Nesta publicacao vai ter o
ink de convite para o grupo do WhatsApp. Abra quantos
grupos forem necessarios. Geralmente trabalhamos com
algumas dezenas de grupos, dependera do tamanho da sua
audiéncia. Para fazer estas publicacdes vamos dar o material
necessario.

Quando uma pessoa da sua audiéncia entra No seu grupo
ela se torna uma Lead. Os grupos deverao permanecer
fechados, assim evita tumulto e assuntos paralelos.

CSte processo devera durar de 10 a 15 dias e pode envolver
mais de uma publicacdo em redes sociais, stories ou até e-
mail. Dependendo do tipo de audiéncia que vocé tem. Faca
como achar melhor.

Uma vez com 0s grupos cheios vamos passar os CPLs.




O texto da publicacao, bem como 0s banners e imagens
necessarios, sao disponibilizados por nds. Porém sinta-se a
vontade para fazer banners diferentes, ou inserir emojis no
texto. O importante € nao mudar a ideia da chamada nem as
informac0des passadas.

Abaixo segue um exemplo de uma publicacao utilizada para

0 lancamento realizado dia 2/ de abril de 2020.

ﬂ Lari Doces Dicas Ll LINK 1: https://chat.whatsapp.com/
WM/ Publicado por Willian Pereira IsOpl6xHa9b30aD41TXMZy
15 de abril a5 18:41 - &

Apos entrar comenta aqui qual numero do

&9 AULAS GRATIS a S€u grupo para as pessoas saberem em qual

INTENSIVAO DE CONFEITARIA LARI DOCES
DICAS tem vaga. «

Se souber de alguma amiga que se
B Inicio das aulas dia 27 de abiril ﬂ 9 g4

Interessaria em participar pode marcar ela
Amores, aproveitando esta quarentena resolvi Yatopsin
fazer um super curso gratuito com diferentes Nos vemos |4l
conteudos. Aproveite este tempo extra para
estudar um pouco. Vao ser 3 cursos em 1:

- Curso de bolos caseiros

3 cursos

e
: gratuitos |
» ~

- Curso dos meus sucessos de venda

- Curso de bolos saudaveis.

Em cada um destes cursos vai ter trés aulas e :
no final 3 apostilas gratuitas em PDF. Nessas - l:urn'l-:;l;sinn-lr;:
aulas vocé aprende receitas, dicas e detalhes :
Importantes sobre como vender.

O curso é passado pelo WhatsApp, e tem
duracdo de uma semana. Além das aulas
gravadas vocé pode tirar suas duvidas no
grupo e comigo ao Vivo.

No final do curso vou abrir um super
desconto nos meus cursos completos de )

confeitaria, para quem tiver interesse em OO0 433 682 comentarios @~

- Bom bom TPM
-meu grande sucesso
no pote

- Rosca

; 4
hungara re:henda.'.ns r—‘_

coco

—

‘. -Bolo de
chocolate confeitado
com rechelo de ninho
e decoragiio de
rosetas

=g

aprender mais sobre algum tema.
Este curso é voltado principalmente para |ﬁ Curtir (J Comentar &> Compartilhar

quem faz doces para vender, ou quer
comecar a trabalhar com confeitaria em casa.

Para participar basta entrar no link abaixo e 49 F::IE‘SSDHS 3

. INCadas I i A
ficar dentro do grupo. Entre em apenas um . Impulsionar publicagao
grupo para ndo ocupar a vaga de outra

pessoa




Assim que comeca O curso temos gue enviar os Conteudos
de Pré Lancamento (CPLs), que geralmente sdao 3 video-
aulas.

Essas aulas tém como objetivo entregar valor para as leads,
construir um relacionamento e disparar gatilnos mentais.
Estes gatilhos mentais sao formas de se comunicar com o
inconsciente da pessoa, com a parte emocional, e
fortalecer a conexao com a Lead, de forma gue facilite a sua
tomada de decisao na hora da compra mais tarde. Vou
resumir alguns exemplos:

Autoridade: Quando um meédico te passa um tratamento
VOCE Nnao fica questionando se aquilo é certo ou errado, ele
tem autoridade naquele assunto. Da mesma maneira,
guando vamos falar com a audiéncia e preciso demonstrar
expertise para reforcar a percepcao de autoridade e
aumentar a confianca.

Reciprocidade: E talvez o gatilho mais forte de todos.
Quando alguem faz alguma coisa por vocé e te deixa com
aquele sentimento de querer ajudar a pessoa de volta, esse
sentimento é muito natural do seu humano. Por este motivo
fazemos o melhor que podemos para ajudar nossa
audiéncia, assim construimos um relacionamento no qual a
audiéncia faz 0 que puder para nos ajudar tambeéem, seja
com um comentario positivo, compartilhando uma
publicacdo, ou até comprando um curso.

Familiaridade: Tendemos a gostar mais daquilo gque nos é
comum. Ndo é a toa gue grandes marcas investem milhdes
SO para aparecer na midia mesmo sem oferecer nenhum
produto. O que é familiar e preferivel. Quem aparece mais

converte mais.




Similaridade: As pessoas gostam daquilo com ogue se
identificam. Quanto mais identificacao entre nos e o publico,
melhor para construir um bom relacionamento.

Escassez: As pessoas gostam de procrastinar suas decisoes.
Quando limitamos uma oportunidade a um espaco de
tempo curto, a pessoa se vé obrigada a tomar uma decisao.
Seja qual for ela tem que decidir.
Prova: quando vocé mostra alguém aplicando o resultado
gue vocé prop0Oe, ou da evidencias concretas e cientificas de
gue aquilo funciona, issO € uma prova que deixa a pessoa
mais segura na hora de tomar a decisao.

Prova social: quando tem muita gente indo por um
caminho, instintivamente tendemos a ir pelo mesmo
caminho, a prova social @ um efeito de massa que facilita as
pessoas a decidirem ir na mesma direcao da maioria.
Ancora: é usado para aumentar a percepcdo de valor de
alguma coisa. Fazemos a pessoa pensar que vai custar muito
caro, independente do valor gue sera efetivamente vendido,
e quando passamos o valor real da uma sensacao de alivio, e
Uma percepcao de que 0 preco e pequeno diante do valor
do produto.

Pertencimento: fazer as pessoas se sentirem como parte
de algo @ muito poderoso. Seja parte de uma comunidade,
de um movimento, de um grupo social.

Comunidade: criar um sentimento de comunidade aumenta
O engajamento e faz com qgue as pessoas te déem mais
atencao.

Historia: explicar por meio de historias faz com que as
pessoas se lembrem melhor do que foi dito. Podemos
esquecer um texto lido mas dificilmente esquecemos uma
historia.




Antecipacao: gerar uma ansiedade por algo que esta por
vir abre um loop na cabeca da pessoa, e isso faz com gue ela
precise fechar este loop entao tende a manter a atenc¢ao por
mais tempo.

Surpresa: fazer algo diferente do esperado, mudar de vez
em quando, a surpresa pode gerar um sentimento positivo
na audiéncia porgue quebra o comum.

Os CPLs estao recheados deles, colocados 1& para deixarem
0S conteudos mais atraentes e interessantes para quem
assiste. Recomendo que estudem o Podcast 6 em 7 do Erico
Rocha, onde ele tem episodios inteiros s6 falando sobre
cada um destes gatilnos mentais. Esta disponivel no Spotity.
Estes CPLs vao ser entregues dentro de um cronograma que
esta disposto na Copy gue vamos enviar. A copy é o texto
envolvido No processo de venda. Neste caso vai ser uma
sequéncia de mensagens gue serdao enviadas diariamente,
algumas vezes ao dia, durante a semana. Ela e escrita
previamente, mas deixamos uma margem para improvisacao
Caso necessario. Geralmente na vespera sera enviado no
grupo dos afiliados as mensagens programadas para o dia
seguinte, com 0S respectivos horarios que deverao ser
enviadas.

Assim que os CPLs sdao enviados em sua totalidade abrimos
O carrinho. SO ai é feita a oferta. Depois que a lead viu 0s
CPLs ela esta pronta pra tomar a decisao de compra. Nao se
assuste, N0 meio do caminho as pessoas vao saindo, vao se
desinteressando e no fim apenas uma pequena
porcentagem vai comprar. E assim mesmo, isso é normal,
VOCE nao vai vender para todo mundo, ndo tenha esta ilusao.
O objetivo dos CPLs é nao so atrair os interessados, mas
também afastar os gue nao tem interesse na proposta feita.




A oferta € 0 momento onde vamos fazer a venda. Depois de
ja ter preparado a audiéncia, antecipado que haveria uma
oferta no final, ancorado, gerado reciprocidade, contado
Uma historia ou outra, chegou a hora de vender para quem
tiver interesse. Muito importante aqui reforcar a escassez. A
oferta tera uma janela limitada de oportunidade, e
acreditem, esta janela é real. Nao é aguela conversa de “é so
hoje este preco”, mas esta sempre neste preco. ISso € um
problema de muitos infoprodutores gue criam descontos
gue Nao Sao reais, isso prejudica a integridade na hora da
venda. Nossas alunas, muitas vezes, vém depois do tempo
procurar um desconto que ja se foi, e infelizmente temos
gue recusar vender para elas. Quando o carrinho fecha o
carrinho fecha, e ponto final. Na proxima oportunidade ela
podera comprar.

Excecdes podem acontecer se houver problemas tecnicos,
mas nunca por casos individuais. Nossa credibilidade vale
mais do que qualquer venda.

Durante o periodo da oferta surgirdo duvidas sobre o curso,
e importante ter como respondé-las. As mais comuns sao:

Mas nao se preocupe porgue &
parte da Copy a resposta a estes guestionamentos mais
frequentes.




Independente do gue voOCé esta vendendo, do preco, e de
gualguer outro fator, ha sempre uma série de objecdes que
vao aparecer. Essas sao objecdes universais classicas. Além
delas ha algumas especificas, e a copy de venda deve dar
conta de responder a estas objecdes. Vou resumi-las abaixo:

Ndo importa se seu produto custa R$1.000,00 ou R$2,00
sempre alguém vai te dizer gue nao tenho dinheiro ou que
nao esta podendo nagquele momento. Acredite, isso ndao tem
NADA A VER COM DINHIEIRO. Quando a pessoa te diz isso
provavelmente e por um dos seguintes motivos:

- Isso nao € uma prioridade para

mim neste momento

- Ela nao confia 100% em voceé

- Ela nao confia 100% na solucao

que voce propoe

- Ela nao quer assumir um risco e nao vé sua oferta
como uma oportunidade.

Para resolver esta objecdo, apelamos para a garantia de 7/
dias, mostramos de onde a pessoa poderia tirar esse valor,
OU COMO O Curso vai fazé-la evitar desperdicio de produtos,
acelerar a producao, e render o valor do curso em duas ou
trés vendas que ela fizer. Um curso de 97/ reais se paga com
trés bolos. S6 0 que se gasta para testar as receitas vai dar
muitas vezes o valor do curso. Quanto vale um dia de
producao de uma confeiteira?



Nao tenho tempo de ver as aulas, nao vou ter tempo de ler a
apostila, nao tenho tempo de ... Novamente, sempre vai
existir esta objecdo. Ela tambem ndo tem nada a ver com
tempo, mas para resolvé-la é preciso mostrar isso a lead.
Mesmo nos cursos gratuitos, com um total de 40min de aula
para ser visto em uma semana, as pessoas dizem gue nao
deu tempo. Elas querem acreditar nisso, mas nem 0 mais
rico de todos 0s homens pode comprar se guer um segundo
a mais no seu dia. Todos dispomos do mesmo tempo, 3
guestdao € no que damos prioridade.

Esta objecdao é muito comum “é tudo lindo mas eu nao vou
conseguir”. Todos 0s cursos sao feitos para as pessoas que
nunca se quer fizeram um bolo consigam tazer, por isso Nao
Sdo SO apostilas mas tem todo o conteudo em video. Assim a
pessoa Ve exatamente o que tem que fazer no pProcesso.
Alem disso existe uma comunidade de mulheres que podem
ajudar, e o suporte direto com a propria Lari, via WhatsApp.

"Receita tem de graca na internet”. E tem mesmo. Bastante.
B0a sorte em achar as que funcionam. Quem ja tentou fazer
receitas da internet em algum momento ja se frustrou. O
gque damos como garantia é que todas as receitas sao
testadas a exaustao ateé ficarem perfeitas. A maior prova
disso é o Grupo do facebook, onde as alunas postam ©
resultado das receitas do curso e sempre elogiam. Se a lead
ja teve contato com as receitas gratuitas da Lari e ja fez, ja
tem esta objecado resolvida, por gue sabe gue 0 processo de

/

criacao da Lari é feito para contornar todos 0S erros




Essa é mais comum para agueles que nao comprou nenhum
CUrso na internet. Isso se resolve de duas formas: mostrando
a integridade da empresa, e pela prova social. Uma vez que 3
pessoa entenda que ndo ha uma cultura de reclamacao a
cerca do produtor ou produtora, e que muita gente |a
comprou aquele produto, ela toma mais confianca. O nome
da Hotmart ajuda a dar essa seguranca.

As vezes a pessoa fica com receio de se arrepender depoais.
Entdo reforcamos que ela tem uma garantia de /7 dias. Se ela
Nnao gostar do curso, por qualquer motivo, pode solicitar o
reempolso que devolvemos 100% do valor pago sem
perguntar nada. Nossa taxa de reembolso é menos de 0,5%
SO para VOCEs terem uma no¢do. Temos muita confianca na
qualidade do conteudo, entao oferecer garantia nao é um
problema.

Estas sao as objecOes mais comuns, dependendo do curso
pode haver objecOes especificas. Sempre que receber uma
pergunta de um possivel comprador passe para a nossa
equipe por que provavelmente outras pessoas também tem
a mesma objecdao, e nOs vamos nos dar ao trabalho de
incluir a resolucao dela na Copy.



alvez ainda esteja um pouco abstrato para vocé o que
exatamente vocé tem que fazer para vender. Vou explicar
0DassoO a passo. Quando a captura for comecar vocé sera
avisado com alguns dias de antecedéncia, entdo tera algum
tempo para se organizar para participar do lancamento. O
primeiro passo é pegar o material de divulgacao e abrir um
grupo no WhatsApp para receber as leads, este grupo tera
Um nome e uma capa definidas.

Em seguida vocé vai publicar onde vocé quiser e achar
valido, convidando as Leads para participar do evento
gratuito. Esta publicacao devera conter tudo o que ela
precisa saber, inclusive ja citar que havera uma proposta de
venda no final (antecipacao). Para este convite
disponibilizamos fotos, videos, alguns banners, mas vocé
pode fazer novos se desejar, desde gue sejam fidedignos
com as informacdes. Nesta publicacao vai o link de convite
do grupo. Conforme as leads vao entrando o grupo pode
encher. Se iSsO acontecer VOCé abre um segundo grupo, ou
terceiro e por al vai. Basta editar as publicacbes que fez para
trocar o link de convite.

Vocé pode fazer anuncios se desejar. Para isso havera uma
ista de Lookalike. Para quem nao sabe, o lookalike funciona
assim: damos a vocé uma lista de e-mails de clientes que |a
compraram o0 produto, vocé insere esta lista em uma
ferramenta do facebook e ele vai procurar pessoas que
sejam parecidas com estas das listas que vocé subiu. Assim
vai ter novos possiveis clientes parecidos para oferecer o seu

produto.




ASSim gue 0 CUrso comeca VoCé tem acesso a uma copy, ou
Seja, um texto de persuasao ja previamente escrito. Este
texto vai estar em forma de mensagens que VOCé deve
encaminhar nos grupos de WhatsApp na data e hora
especificados, tentando manter 0s horarios mais proximo
possivel do indicado. Geralmente isso acontecera trés ou

quatro vezes no dia. Por exemplo:

&£ = Confeitaria saudavel 1 o ¢ £ o Confmtana saudavel 11 Q @
\-i Lari, +1 (321) 301-63 +1 (954) 232-1136, +51 986 174 078, +55 11 96693-2894, +55 11 96705-5404, +55 11 96779-2521 / \'i Lari, +1 (3 1(954) 232-1136 -2894, +55 11 96705-5404, +55 11 96779-2521
23/03/2020
+55 43 9633-1109 entrou através de um link de convite
Amores Sejam muito bem vindas & semana de Bolos Saudaveis da Lari.
Eu imagino a sua ansiedade. Acredite, estamos muitos ansiosos por aqui .IAuIa ‘I‘-Entenda Eojgiozsmen
e ingredientes e como fazer substituicdes
Nesta aula eu explico o que s3o os produtos Fit
Pra guem ndo me conhece eu me chamo Larissa Cristy, sou confeiteira e www.youtube.com
especializada em confeitaria artesanal e meu propdésito é ajudar mulheres que :
Sl Boa tarde meninas!
querem empreender no ramo da confeitaria trabalhando em casa. i
2 i ) o : ) . Espero que tenham gostando da primeira
E com imenso Carinho e Gratiddo que dedico meu conhecimento adquirido a s = : :
; ; : . R ; . aula, quem ndo viu ainda vou reenviar aqui
cada dia nessa jornada de minha vida a vocé, e fico feliz por dedicar seu tempo o link para vocés
para estar aqui se nutrindo de aprendizado. Muita gente estranhou que ndo tem as
. B quantidades dos ingredientes no video,
Nossas aulas comegam hoje com duragdo de uma semana. mas ndo se preocupes que no dia seguinte
de cada aula vou enviar uma apostila
L . que sera dividida em trés partes com o
Nas antes de iniciar nossas aulas, entenda como ela funciona. resumo da aula e as receitas completas.
Entdo amanha ja sera enviada a primeira
COMO ESSE CURSO FUNCIONA -
E urn curso de uma semana composto de trés aulas gravadas e ... Ler mais Logo mais vamos mandar as duvidas mais
2 frequentes. E a noite vamos abrir o grupo
parar duvidas.
- | AT v e fwatch?
—— Uh\tp.,., / www.youtube.com/watch?
v=C6bYLsjK1WM -
im0 BH &
&% = Confeitaria saudavel 11 o @ &% = Confeitaria saudavel 11 o @
7  Lari, +1(321) 301-6386, +1 (954) 232-1136, +51 986 174 078, +55 11 96693-2894, +55 11 96705- 1 &Y  Lani, +1(321) 301-6386, +1 (954) 232-1136 986 174 078, +55 11 96693-2894, +55 11 9670 9-2521
23/03/2020 23/03/2020 Entdo nessa primeira aula iremos iniciar

a8 oulube

Aula 1 -Entenda os processos e
ingredientes e como fazer substituicdes
Mesta aula eu explico o que s3o os produtos Fit,

www.youtube.com

Que o mundo dos Saudaveis cresce a cada
dia isso é notével. E além dos Saudéveis ha
aqueles que de alguma forma ndo pode
consumir certos ingredientes por ter
alguma restricdo no organismo.

E se vocé tem curiosidade em trabalhar
nessa area, saiba que tem um processo de
aprendizado pela frente. Afinal é sua
obrigacdo como confeiteira e
empreendedora entender as necessidades
de seu cliente e ofertar um produto que
atenda as expectativas dele. E eu estou
aqui pra lhe ajudar nisso.

Entdo nessa primeira aula iremos iniciar

pelo Be-a-ba que vocé precisara entender
sobre as substitui¢des da Lactose em uma
receita. Além de aprender uma de minhas

o

pelo Be-a-ba que vocé precisara entender
sobre as substitui¢des da Lactose em uma
receita. Além de aprender uma de minhas
receitas de leite vegetal e também um leite
condensado caseiro totalmente sem
lactose, vegano e funcional que pode
com... Ler mais

= AGORA VAMOS AS DUVIDAS SOBRE AS RECEITAS =

ﬂ QUAL A DURAEILIDADE DO LEITE E LEIFE CONDENSADO?
&~ Ambos tem durabilidade de 3 dias conservando dentro da geladeira ou
entdo 30 dias congelados.

ﬂ QUAL A QUANTIDADE DE AGUA PARA DEIXAR AS AVEIAS DO LEITE DE
MOLHO?

&~ O suficiente até cobrilas. deixe de molho por 2 horas na 4gua filtrada
morna pra fria, depois escorre e bate com 3 xicaras de agua filtrada.

ﬂ POSSO SUBSTITUIR O LEITE INTEGRAL EM UMA RECEITA POR ESSE
PEITR DE AVEIA.?

&~ Pode. Qualquer receita que leve leite integral e caso queira substituir,
pode usar esse leite vegetal.

ﬂ * PODE SUBSTITUIR O LEITE CONDENSADO CONVEMNCIOMAL PELO DE
AVEIA?
&~ Pode. Para substituir & o mesmo procedimento. E além de ser mais

saudéve... Ler mais

= Confeitaria saudavel 11 Q,

5693-2894, +55 11 96705-5404, +55 11 96779-2521

¢ £ = Confeutana saudavel 11
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Vocé mudou ade. g g

. a. Clique para ver.
wd Vocé alterou as configuragdes desse grupo para permitir que todos os participantes possam enviar mensagens ao grupo.

Grupo aberto para duvidas

+55 71 9683-9132

Gostaria de saber o valor da apostila 7
+55 44 9985-4200 entrou atraves de um link de convite

+55 81 9171-9069 saiu
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2894, +55 11 96705-5404, +55 11 96779-2521 & @
primeira parte da apostila para vocés aqui,
com um resumo da aula 1.
Lembrem-se de assistir por que s6 fica
disponivel até o fim de semana, depois sai
do ar!
Para assistir a aula 1, basta entrar no link
abaixo

E https://www.youtube.com,/watch?
v=CBbYLsjK1TWM

LARISSA CRISTY

FAMERITADIA
ﬁ 1.5019672314858438.. (4 )

=, Bom dia amores /=
Segue a primeira parte da apostila gratuita com o resumo da Aula 1.
Amanha teremos a Aula 2 onde vou te ensinar a fazer um bolo de arroz

Eduarda iremos enviar na quinta tudo bem integral sem gliaten e sem lactose!
E hoje a noite abro os grupos novamente para vocés poderem interagir e tirar
Certo as dividas
Obrigado f;;

+55 32 8833-6116 saiu



Todos os dias, uma vez ao dia, vocé deve abrir 0 grupo para
gue todos possam falar e tirar suas duvidas. Geralmente
abrimos as 19hs, mas vocé pode decidir qual melhor horario
Dara VOCé abrir seus grupos. As duvidas costumam ser muito
repetidas mas é importante deixar as pessoas falarem. Seja
Um bom ouvinte, interaja, responda, chame as pessoas pelo
nome, se empenhe em ajuda-las de verdade. As pessoas
sentem a verdade.

NoO final do curso, quando tiverem encerrado as vendas vocé
NAO DEVE SAIR DO GRUPO. Fecha o grupo e deixa 14. Ndo
deixe O grupo aberto tambem, coisas ruins aconteceram
todas as vezes que tentamos fazer isso. Alguém toma conta
e sempre comeca uma revolucao que subverte todo Nosso
trabalho. Acredite, vocé ndo vai querer isso.

Questdes de seguranca:. eventualmente alguém vai tentar
aplicar golpes nas pessoas gue estao No seu grupo, sao
aproveitadores que aparecerem vez ou outra. Com estas
pessoas tenha tolerancia zero, e se alguém vier relatar
alguma coisa para voCé sobre isso, oriente a pessoa a nao
dar nenhuma informacao pessoal, codigos, numeros, nem
nada do géenero. Alguns tentam roubar contas de WhatsApp
para pedir dinheiro a parentes e amigos das vitimas.




Espero que vocé tenha lido este material com atencado. Se
VOCEé colocar em pratica 0 que esta escrito aqui e nas aulas
gravadas em video, vocé tem tudo para comecar no caminho
do crescimento como afiliado. Esse material foi feito com
muito carinho e cuidado para servir de guia, totalmente sem
custo, para vocé vender.

O Nnosso sucesso depende do seu. Entdo, caro afiliado, cara
afiliada, fique a vontade para tirar suas duvidas no grupo dos
trafegantes ou diretamente conosco.

E vamos nos ajudar a levar esse trabalho pelo Brasil e pelo
mundo, ajudando milhares de pessoas a trabalhar melhor e
viver melhor com seus bolos e doces. O gue fazemos agui é
Muito importante para muitas pessoas, € nunca podemaos
Nos esquecer disso.

Sucesso nas suas vendas!!!




